@ EnviroSolutions
systemy i narzedzia OpenSource GIS

OFERTA PRACY

Specjalista ds. sprzedazy rozwigzan GIS

Forma zatrudnienia:
= Kontrakt B2B (7300—8800 zt netto) lub umowa o prace (5900-7500 zt brutto)

= Praca zdalna

= Praca w petnym wymiarze godzin

Zakres obowigzkéw:
= Aktywny prospecting i budowanie bazy leaddéw

= Obstuga CRM Bitrix24

= Cold calling - wedtug przyjetych skryptéw i procedur

= Cold mailing - wedtug przyjetych szablondw i procedur

= Dziatania wspierajgce sprzedaz w mediach spotecznosciowych (LinkedIn, Facebook)

= Obstuga klientéw (telefoniczna i mailowa) oraz utrzymywanie relacji z biezgcymi partnerami
= Generowanie pomystéw na rozwdj firmy i strategie sprzedazy

= Reprezentacja firmy na spotkaniach oraz wydarzeniach branzowych

= Cykliczne mierzenie wtasnych dziatan sprzedazowych

= Raportowanie wynikéw pracy

Nasze wymagania:

= Minimum 2-letnie doswiadczenie w sprzedazy ustug/produktéw GIS, OpenSource lub podobnych

= Sprzedaz rozwigzan dla sektora B2B

= Doswiadczenie w zakresie aktywnych dziatan prospectingowych (cold calling, cold mailing)

= Swietna znajomos$¢ CRM Bitrix24 oraz narzedzi lead generation

= Kreatywne, anty-akwizytorskie procesowe podejscie do sprzedazy (badanie potrzeb klienta, aktywne
stuchanie)

= Doskonate umiejetnosci interpersonalne, komunikacyjne oraz organizacyjne

= tatwos¢ w nawigzywaniu kontaktéw potgczona z wysokg kulturg osobistg

Nasza oferta:
= Pensja podstawowa (5500-6500 brutto) + premie kwartalne

= Laptop i telefon stuzbowy
= Dostep do nowoczesnych narzedzi sprzedazy oraz zestawu procedur

= Szkolenia wewnetrzne i zewnetrzne oraz udziat w wydarzeniach biznesowych




= Kompleksowe wdrozenie w tematyke branzowg IT/GIS
= Mozliwos$¢ uczestnictwa w ubezpieczeniu grupowym

= Wspodlne swietowanie sukcesdw oraz imprezy integracyjne

Etapy rekrutacji:

1. Wstepna wideo-rozmowa na platformie Zoom:
a. zapoznanie sie obu Stron
b. zadanie do wykonania — scenka sprzedazowa
c. krotkie Q&A
2. Kontakt telefoniczny / mailowy zawierajacy:
a. feedback dotyczacy zadania oraz rozmowy wstepnej
b. przedstawienie wzoru umowy*
3. Spotkanie stacjonarne (Warszawa-Bemowo) z Kierownikiem dziatu Customer Service oraz jednym z
Cztonkow Zarzadu*:
a. podpisanie umowy
b. okreslenie planu dziatan na najblizszy kwartat

* dotyczy wybranych kandydatow

O firmie:
Dostarczamy rozwigzania z obszaru OpenSource GIS, bazujgc przede wszystkim na oprogramowaniu

QGIS. Swiadczymy ustugi doradcze a takie prowadzimy szkolenia warsztatowe. Tworzymy narzedzia
automatyzacji (w tym wtyczki do QGIS), budujemy systemy i aplikacje GIS, migrujemy i integrujemy posiadane

rozwigzania ze srodowiskiem GIS.
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