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OFERTA PRACY
Specjalista ds. sprzedaży

Forma zatrudnienia:
Praca w biurze w Warszawie (Bemowo)
Praca w pełnym wymiarze godzin

Żebyśmy mogli zaoferować Ci:  
Premie za wyniki pracy  
Wybór dotyczący formy zatrudnienia - kontrakt B2B lub umowa o pracę 
Doskonałą kawę z dodatkami premium i herbatę świetnej jakości 
Cykliczne szkolenia wewnętrzne i zewnętrzne 
Kompleksowe wdrożenie w tematykę branżową 
Luźną atmosferę w młodym zespole (średnia wieku 27 lat) 
Wspólne świętowanie sukcesów oraz imprezy integracyjne 

 
Musisz być gotowy na zakres obowiązków: 

Budowanie bazy kontaktów czyli samodzielne pozyskiwanie klienta 
Reprezentacja firmy na spotkaniach oraz wydarzeniach branżowych 
Generowanie pomysłów na rozwój firmy i strategie sprzedaży 
Prowadzenie rozmów z klientami 
Przeprowadzanie klientów przez pełny proces sprzedażowy 
Świetna znajomość CRM Bitrix24 
Raportowanie wyników pracy 

 
Poza tym wymagamy: 

Komunikatywności, lekkości rozmowy, pewności siebie i umiejętności improwizacji 
Znajomości języka angielskiego na poziomie minimum C1 umożliwiającym
swobodną komunikację dotyczącą specjalistycznych produktów 
Umiejętności słuchania i docierania do rzeczywistych potrzeb klienta 
Anty-akwizytorskie nastawienie 
Prawo jazdy kat. B. 
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